
 

 

Тренды венчурных инвестиций: рост интереса к стартапам в сфере 

материальных инноваций 

Hardware-стартапы, создающие физические продукты — от робототехники до 

чипов для искусственного интеллекта, — переживают ренессанс на рынке 

венчурного капитала. После десятилетия доминирования программных 

решений инвесторы вновь обращают внимание на компании, решающие 

широкий спектр задач в материальном мире. Один из ключевых факторов — 

насыщение рынка SaaS и цифровых сервисов, где конкуренция снижает 

доходность. Цифровые технологии, интегрированные в физические устройства, 

создают прорывные инновации, обеспечивая долгосрочное лидерство для 

компаний, способных соединить hardware и AI. 

Hardware-стартапы отличаются от софтверных сложностью производственных 

процессов и высокими начальными затратами. Их разработка требует 

значительных инвестиций в прототипирование, материалы и логистику. Важно, 

что такие компании часто работают на стыке физического и цифрового миров, 

интегрируя AI, IoT и передовые вычислительные системы. Это создает 

уникальную ценность, но усложняет масштабирование. Зрелость экосистемы — 

доступность 3D-печати, контрактного производства и быстрого 

прототипирования — снижает барьеры входа, делая сегмент привлекательным. 

Интерес к hardware-стартапам возрождается по нескольким причинам. Во-

первых, кризисы в цепочках поставок стимулировали локальное производство 

и инновации в материалах, открыв ниши для стартапов. Во-вторых, 

конвергенция технологий — AI, IoT и робототехники — позволяет создавать 

продукты с высокой добавленной стоимостью. В-третьих, зрелость 

предпринимательского подхода: стартапы фокусируются на продажах и 

международной экспансии, что повышает их инвестиционную 

привлекательность. Наконец, высокая оценка компаний в таких сферах, как 

MedTech и робототехника, делает hardware мировой лидер в глазах крупных 

фондов. 



 

 

Для венчурных инвесторов важным фактором привлекательности этого типа 

стартапов является значительное количество успешных выходов из бизнеса, 

когда инвестор получает свою прибыль от первоначальных вложений. 

Модель венчурного финансирования hardware-стартапов также 

эволюционирует. Инвесторы переходят к длинным горизонтам, понимая, что 

hardware требует времени на разработку и выход на рынок. Стратегические 

партнерства с корпорациями предоставляют интонационным стартапам доступ 

к производственным мощностям и каналам сбыта. Гибридное финансирование 

— сочетание венчурного капитала, грантов и государственных программ — 

становится нормой. Это снижает риски и поддерживает масштабирование 

бизнеса hardware-стартапов 


